机遇面前

[话题精选]

　　阅读下面的材料，根据要求作文：

　　英国鞋厂和日本鞋厂的推销员同时到达太平洋岛国推销产品，他们抵达后不久，都向上司发回电报：

　　英国推销员的电文是：此地人均不穿鞋，产品无销路，近日即回国。

　　日本推销员的电文是：此地人均光脚，亦无穿鞋历史，产品销售潜力大，拟常驻此地。

　　请以"机遇面前"为话题写一篇文章。

　　要求：　　1.要多角度地分析问题，只要与话题相关即为符合题意。　　2.文体不限，可以记叙经历、编述故事、抒发感情、发表议论、展开想象等。　　3.题目自拟。　　4.不少于800字。

[话题精析]

　　同一时间同一目的的两名推销员同时到达太平洋某一岛国。这个岛国属于第三世界国家，文明程度较低，群众还光着脚。他们不穿鞋，也没有穿过鞋，这是客观的事实。

　　面对这一客观现实，英国鞋厂推销员认为这里的群众不认识鞋，不了解鞋，所以产生了产品无销路的见解和看法，这看法形而上学。

　　而同样面对这一客观现实，日本鞋厂推销员透过表面现象，运用求异思维的方法。他认为这一岛国的群众光着脚，无穿鞋的历史，其原因是不了解鞋的功能和作用，不懂得穿鞋是文明进步，不懂得穿鞋有益于生产生活，不懂得穿鞋有益于身体和身心健康，所以只要动之以情，晓之以理，多做宣传，多做示范，这个岛国无疑是一个潜力很大的市场。日本推销员的这个想法无疑是客观的、科学的，符合人类认识规律，应该肯定褒扬。所以这份材料提供给同学们，同学们是能写出好文章的。

[佳作选萃]

赢得人心者得天下

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　1952年5月1日

　　英国安于现状鞋王有限制造公司生产的大量的雨鞋、皮鞋、童鞋积压仓库，董事长派出推销员步求义莱尔到达太平洋从步文明岛考察，联系推销业务。步求义莱尔到达从步文明岛后，大街走，小巷跑，东奔车站码头，西奔厂矿学校，发现此地人均光脚，无穿鞋历史，鞋类产品无销路。董事长见到推销员的电报，立即召之回国。 

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　1952年5月1日

　　日本善求深实鞋业株式会社同样库存大量的各种门类齐全的鞋，董事长森喜求索派出推销员长余挖掘赳夫到太平洋从步文明岛考察，联系销售业务。长余挖掘赳夫到达后，从城市到乡村，从工厂到学校，从商场到医院，发现此地人均光着脚，无穿鞋历史。他马上给董事长发回电报：此地人均光脚，无穿脚历史，产品潜力大，拟常驻此地。董事长很快给他回报：深入基层，宣传发动。老少穿鞋，利国利民。杂志报刊，发布广告。实践指导，比较对照。开辟市场，早出奇效。

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　1952年5月1日

　　大西洋苏门塔克斯坦城市上空有一架W-3792飞机在盘旋，城内的高音喇叭里反复播送着一条特快新闻。上午10时30分，飞机将向共党主义广场空投手表，拾到后均由日本西铁城钟表公司免费赠送。隆隆飞机轰鸣声、"日本人神经质"的议论声和高音喇叭中的新闻播报声交汇成一首交响乐。10时30分，暴雨陡降，人们翘首以待，那种神秘与激动无法形容。数千只手表准时从天而降，其壮观确实可以同世界七大自然景观中的任何一处媲美。"西铁城"手表进了苏门塔克斯坦的千家万户。西铁城牌手表从高空扔下不损坏，被暴雨淋后没有丝毫变化，成为世界特号新闻。

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　1952年5月1日

　　艾森豪威斯是美国新总统的角逐者，但他遇到了对竞选总统极为不利地桃色新闻。《明星》杂志刊出署名文章，有景有情地说艾森豪威斯与夜总会歌星莱温逊劳尔有过10年的婚外情，并声称有电话录音为证。这使他本来遥遥领先的支持率陡降12个百分点。

　　中午12点整，艾森豪威斯和他的夫人出现在华盛顿白宫新闻播音大厅，他十分坦城地对众选民说；"我过去做错事，婚姻中受到过挫折。我认为你们都会明白我无比坦率。"他的夫人约翰逊接着说："我们夫寻妇生活的事乃至细节，与其他人都关系不大。我很爱我的丈夫，我尊敬他，并珍惜我们走过的路。如果这还不能使你们信得过艾森豪威斯的话，我就实在无话可说了。"他俩正说着，演播室上方突然落下一个异物，几乎砸到约翰逊的身上。艾森豪威斯眼疾手快，一把将夫人搂到怀里，长达50多秒时间没有松手。

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　后记

　　英国安于现状鞋王有限公司因经济危机破产拍卖。

　　日本善求深实鞋业株式会社收购了英国安于现状鞋王有限公司。

　　日本西铁城手表畅销五洲四海，响誉全球。　　艾森豪威斯当选美国第38届总统。

求异·创新

　　50年代末，全球资本主义世界经济危机爆发，各国产品严重积压，通货节节膨胀，老牌资本主义国家英国的步求义鞋王有限公司派出推销员到太平洋岛国推销产品。抵达后不久，他向上司发回电报说，此地人均不穿鞋，产品无销路，近日即回国。而新崛起的日本善求索鞋业株式全社同时派出的推销员抵达后即给老板发电：此地均光脚，亦无穿鞋历史，产品潜力很大，拟常驻此地。

　　面对同一地方同一人群同一光脚不穿鞋的现实，两为什么会得出截然不同的结论呢？这是因为日本推销员善于透过表面现象看事物的本质，善于运用求异思维的方式大胆想象、大胆构想，所以他们开辟了市场，使企业红红火火，享誉全球。而英国人囿于常规思维桎梏，葬送了企业的锦绣前程。

　　人与非人的最根本区别就在于创造性思维。求异思维是创造性思维中尤为重要的组成部分，这种思维尽管是痛苦的、艰巨的，但是它在达到一定的程度后，最变引起质变，必然会产生创新。如果没有第一个类人猿求异思维，下到地面，怎会有当今人类的手脚分开？如果没有第一个人求异思维，想到钻木取火，人类至今怎能不茹毛饮血呢？如果没有第一个想到人的概念，今天的人类怎么就不叫做阿牛阿猪阿狗呢？如果没有第一个人求异思维，勇吃螃蟹，谁能说当今的地球不是螃蟹的家天下呢？人类社会之所以能如此文明、进步，其关键就是人类富有求异思维能力。

　　求异则进，不求异则退；求异则生，不求异则死的事例就更多了。求异能发现真理，求异能发展科学，求异能发明产品，求异能推动民族、国家和人类进步。

　　求异思维，以冲破常规性思维羁绊、不落窠臼、标新立异、独树一帜为本质特征。具备了求异思维能力的人就能洞幽察微。寻求变异的积极性与创造性，就能有所发现、有所发明。

　　正是由于求异思维，才有人将鸟的羽毛用蜡固定在自己身上从悬崖跳下，虽不能保证求异者安全无恙，但在他的求异思维基础上，人们研制了飞机、卫星、飞船；正是由于求异思维，瓦特才发明了蒸汽机，爱迪生才有了一千多项的发明；正是由于求异思维，鲁班才发明了锯子，哥白尼才发现了太阳系，爱因斯坦才发现了相对论，居里夫人才发现了镭；正是由于求异思维，马克思才发现了剩余价值，才推断人类社会必将过渡到共产主义义社会，邓小平才写了改革开放的有中国特色的社会主义理论；正是由于求异思维，才有电视机、计算机等高科技的产品问世；正是由于求异思维，人类的物质文明和精神文明才提高到了今天这个史无前例的水平。

"只有想不到的事，没有做不到的事！"这不是狂人狂语，这是知识经济新时代对求异思维最准确的注释。

有了求异思维这把金钥匙，神圣创新的殿堂大门必将徐徐开启，再高的堂也能升，再深的室也以能入，再高的峰也能登，再奥妙的皇冠也能摘。

　　朋友们，让我们每个青年都拿起求异思维这把金钥匙，勇做第一流的开拓者吧！

河东与河西

　　保守斯基坐在拍卖席上，脸色苍白，心如刀绞，暗想："完了，一切都完了，辛辛苦苦凝聚了几代人心血的英国最大的鞋业公司，眼看就要葬送在我手中，我有何脸面到九泉之下去见前任董事长呢？""当！"公证人的锤声敲在他心上。他猛一耸身，只听到："日本求异株式鞋社以2000万美元收购英国守古鞋业有限公司。"求异株式鞋社，好像有所耳闻，40年前不是一个很小的作坊吗？保守斯基困惑地抬起头，只见收购人群中走来一人，甚觉面熟，细一揣摩，"果然是他！"他脱口而出。这人是相识的，不得不使他坐了下来，三十年前邂逅在太平洋岛的一幕不自觉地浮现在眼前。 

　　三十年前，保守斯基作为英国皇家守古公司的一名推销员，曾为摆脱经济危机被派到太平洋某岛国推销产品。那时他年富力强，雷厉风行，到了岛国东奔海港码头，西赴山区丛林，南穿繁华都市，上北走集镇乡村，跑遍整个岛屿仅用了一周时间。令他头疼的是，此地人无法光脚，无穿鞋历史，产品无销路。一份电报发回，董事长回电另辟蹊径。正当拿看上司的指令准备离开时，看到一个日本人在给上司发电报，大意是此地销鞋有市场，拟常驻于此。看到这一内容，他心里直骂日本人傻。 

　　再仔细审视一下，跨国收购他公司的人不就是自己心里骂为"傻瓜"的他吗？

　　回到老家以后，保守斯基收到一封来信，信中的内容大致如下：

　　尊敬的英国皇家守古鞋业有限公司董事长：

　　首先对公司破产拍卖表示同情问候，并追加100万美元作为贵公司下岗职工的生活补助费。我们是相识的，三十年前我们在太平洋岛国邮政大楼会过两次面。今天给你写信，是向你表示谢意。我真诚地感谢你为我提供了太平洋岛国人均光脚、无穿鞋历史的信息。你认为产品无销路，但我认为这是一个很大的潜在市场。你离开这个国家后，我拿出一样品大做广告，向当官的宣传，向工人农民宣传，向学生教师宣传，穿鞋是文明的标志。穿鞋是卫生的需要，穿鞋是健康的需要，穿鞋是追求美的行动，通过晓之以理、动之以情和明之以事的宣传后，干部穿上皮鞋，老人穿上了耐克鞋，儿童穿上了运动鞋，工人穿上了靴子……我不仅在该国开辟了市场，而且在邻近不发达的国家也开辟了市场。我们会社缺货，不都是从贵公司进口削价值 处理产品的吗？你们的货大批积压，而我们的产品供不应求，这一年就实现利润超亿元。

　　拍卖会上，怕引起你难堪，所以没敢打扰，在此赔礼道歉。请谅解。

　　此致

冬安！

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　求异创新郎顿首 

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　2001年元旦 

　　保守斯基读着信，眼泪情不自禁地脱眶而出。惭愧啊！惭愧啊！小日本这个民族是伟大的民族啊！他们之所以取得三十年河东与河西的骄人成绩，不就是因为他们善地求异思维吗？

[评析拓展]

　　《得人心者得天下》以平叙的形式，像镜头似地展现了同一天发生在不同地方的几件事，叙述事件而未作更多的评说，末尾以后记的形式点出事情的结局，主题凸现。《求异·创新》则以充分的论据、严密的论证，提示了求异思维是创新的核心这一主题。《河东与河西》则发挥想象，虚构了两家公司、两个推销员不同的认识、不同的做法导致截然不同的结局的故事，在两者相对照中提示了主题。除了上述思路之外，还可以?quot;两个鞋厂不同的做法"、"看问题要有战略眼光"、"空白"等角度切入话题，更可以从生活中的其他事例中发掘符合话题内容的新鲜材料来构思成文。
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